
QUANTITATIVER BERICHT VON

IM AUFTRAG VON

25. Januar, 2021

LESE- UND BUCH-
KAUFVERHALTEN



getAbstract-Abonnenten haben 
in den letzten 12 Monaten fast 20 
Bücher gekauft, doppelt so viele 

wie Nicht-Abonnenten.

getAbstract-Abonnenten lesen 
mehr Sachbücher als Nicht-

Abonnenten.

getAbstract-Abonnenten 
suchen speziell nach 

Wissen, das ihnen bei ihrer 
persönlichen und beruflichen 

Weiterentwicklung hilft.

Leseverhalten



der Abonnenten sagen, 
dass der Service

der Abonnenten sagen, 
dass sie eher Bücher von 
Autoren kaufen würden, die 
getAbstract empfiehlt.

der Abonnenten sagen, dass 
sie eher Bücher kaufen 
würden, die getAbstract 
empfiehlt.

92 %

72 %

72 %

„... mir Autoren und Bücher empfiehlt, 
deren Kauf ich vorher nicht in 
Betracht gezogen hätte.“

Abonnenten bewerten getAbstract in 
essenziellen Bereichen gut



Abonnenten sind vollauf überzeugt, dass 
getAbstract ihr Interesse an Büchern weckt

der Abonnenten sagen, dass 
getAbstract ihnen hilft, für 
sie relevante Bücher zu 
kaufen.

der Abonnenten sagen, dass 
die Informationen, die sie 
von getAbstract zu Büchern 
oder Autoren erhalten, die 
Wahrscheinlichkeit erhöhen, 
dass sie die entsprechenden 
Bücher kaufen.

88 %

84 %

76 %

der Abonnenten halten 
getAbstract für eine 
verlässliche Quelle, um 
relevante Inhalte zu finden.



Leseinteressen von Abonnenten  
(Aufschlüsselung nach Genre)
getAbstract-Abonnenten lesen am liebsten 
Sachbücher und zeigen ein besonderes 
Interesse an Inhalten zur beruflichen und 
persönlichen Entwicklung.

Politik

 85% 33%

 79% 36%

 65% 38%

 49% 46%

 37% 54%

 49% 41%

 50% 39%

 49% 27%

 34% 32%

Abonnenten

Welche der folgenden 
Arten von Sachbüchern 
lesen Sie gerne? Nicht-Abonnenten 

Führung / Management / 
Strategie

Persönliche Entwicklung/
Lebenshilfe

Karriere / Kompetenzen

Memoiren / Biografien /
Autobiografien

Geschichte

Gesundheit / 
Wohlbefinden

Wissenschaft oder 
Technik

Wirtschaft



Wichtigste Gründe für den Buchkauf
(Abonnenten versus Nicht-Abonnenten)

Für getAbstract-Abonnenten ist 
der Buchzusammenfassungs-
Service der Hauptgrund für den 
Buchkauf.

 72% 32% 

 50% 43% 

 43% 43% 

 34% 49% 

 34% 40% 

 18%  36% 

 21%  27% 

 20% 12% 

Buchzusammenfassungs-
Service

Mündliche Empfehlung

Online-Rezensionen

Bekannter Autor 

Soziale Medien

Buchprobe / Buchvorschau

Newsletter von 
Verlagen oder 

Buchhandlungen

Auszeichnungen / 
Bestseller-Abzeichen

Abonnenten Nicht-Abonnenten 



Buchkäufe in den letzten 12 Monaten
getAbstract-Abonnenten haben in 
den letzten 12 Monaten fast 20 Bücher 
gekauft, doppelt so viele wie Nicht-
Abonnenten.

Anzahl der in der in den letzten 12 
Monaten gekauften Bücher.

Print

Audio

Digital

% hat das Lesen der 
Bücher (sehr) gefallen. 

10.5
6.2

11.3
5.3 

8.9

82% 92%

19.3 Käufe im Durchschnitt
9.5  Käufe im Durchschnitt 

8.1

Abonnenten Nicht-Abonnenten
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